
Mission 
Votre mission principale consiste à identifier des 
entreprises cibles et à collecter leurs informations 
immobilières, dans le but de générer des leads à fort 
potentiel à court, moyen et long terme. Les rendez-vous 
commerciaux issus de votre démarche seront ensuite 
pris en charge par le directeur commercial et/ou par 
d’autres membres de l’équipe, en fonction des projets. 

Responsabilités 
• Identification des entreprises cibles et des bons 

interlocuteurs (services généraux, direction 
immobilière, DG, RH) 

• Prospection téléphonique B2B (appels sortants) 
• Qualification des besoins (projets de bureaux, 

déménagement, rénovation) à court et long terme 
• Prise de rendez-vous qualifiés 
• Mise à jour du CRM et suivi des actions 
• Participation à l’amélioration des scripts et 

argumentaires 
• Participation à la stratégie de développement 

commercial de l’agence

Profil 

Nous recherchons avant tout une 
personnalité avec un fort attrait pour la 
fonction commerciale et la prospection : 
• Première expérience en prospection 

appréciée  
• Très dynamique et autonome 
• Structuré et rigoureux dans le cadre de 

cycles de vente longs 
• Polyvalent 

Conditions 
• CDI, rémunération à définir selon profil et 

expérience 
• Package avec fixe + variable, organisation 

libre du travail...  
• Paris 
• Dès que possible ! 

Écrire à job@yemanja.io

Recrutement -  
Chargé.e de développement 
commercial (SDR) 
9 ans après sa création, Yemanja a réalisé plus de 
300 aménagements de bureaux et se positionne 
comme un acteur majeur du secteur. Yemanja 
poursuit sa croissance en proposant une vision 
innovante & personnalisée de l’aménagement de 
bureaux.  

Yemanja accompagne des clients PME et ETI, 
aussi bien corporate qu’innovants (Swile, 
Wavestone, Mediawan, la FFF, Egym…) 

Contexte 
Nous recherchons un.e Chargé.e de 
développement commercial pour soutenir la 
croissance de Yemanja.  
 
Afin de développer notre notoriété et 
générer de nouveaux projets, nous 
souhaitons renforcer notre prospection 
commerciale directe auprès de clients finaux 
(entreprises utilisatrices).  
 
Vous participez au développement de 
l’agence, en relation direct avec le Directeur 
Commercial et les Fondateurs. 


